Dragiprieteni,

Pe parcursul ultimelor doua decenii, Republica Moldova a devenit un stat in care
fenomenul migratiei s-a transformat intr-un proces ,normal” in care persoanele
pleaca peste hotare in ciutarea unui viitor maibun.

Avand in vedere situatia creatd, in conditiile in care studiile gi cercetarile denota ca
peste 800 mii cetateni muncesc in afara tarii, Guvernul Republicii Moldova a aprobat
la 18 octombrie 2010 ,,Programul-pilot de atragere a remitentelor in economie ,PARE
1+1” pentru anii 2010-2012”, destinat lucratorilor migranti sau rudelor de gradul
intaiale acestora.

Programul-pilot, care are drept obiectiv mobilizarea resurselor financiare i umane
ale lucratorilor migranti in dezvoltarea propriei afaceri, se implementeaza in 4
componente: Informare si comunicare; Instruire si suport antreprenorial;
Finantarea afacerilor/Regula 1+1; Monitorizare post-finantare si evaluare.

Programul este desfasurat in baza regulii ,,1+1” care prevede ca fiecare leu investit
din remitente este suplinit cu un leu din cadrul ,PARE 1+1”.

In scopul stimularii spiritului antreprenorial la toti cei care doresc sa se aventureze
in marea lume a afacerilor si sporirea numarului de istorii de succes in domeniu, am

elaborat brosura ,,Jmpreund credm viitorul acasa!”.

Aceasta culegere are menirea de a disemina cele mai bune si inovative idei,
implementate de catre beneficiarii,,PARE 1+1”. Concomitent, ea poate fi un raspuns
la un gir de intrebari, chiar gi sfaturi utile privind initierea si dezvoltarea unei
afaceri.

Va dorim succes in activitate g1 suntem sigurica impreund vom reusi sa construim un
viitor promitator pentru tara noastra — Moldova!

Cu profund respect,
Echipa ODIMM




Fabrica de producere a peletilor
-ARIN ALB”

Eugeniu Scurtu a muncit pe parcursul unei perioade
indelungate in diverse tari ale Europei, incercand sa asigure
familiel sale un trai decent. Fiind unica sursa de venit din casa,
Eugeniu s-a dedicat pentru ca cei 3 copii ai lui sa aiba un viitor
mai bun.

Obosit de munca printre straini, a decis sa se intoarca acasa si
sa-g1 reia viata de la inceput. Era sigur ca banii obtinuti peste
hotare trebuiesc investiti eficient in propria intreprindere. Avea
s1 0 idee de a infiinta o miniferma de pasari. Dar, in acelasi timp
congtientiza ca 1i lipsesc cu desavarsire cunostintele in domeniul
antreprenorial, precum si informatiile cu privire la legislatia in
vigoare.

S-a adresat la ODIMM
pentru consultatii, iar aici a
fost directionat sa aplice
pentru Programul-pilot
»PARE 1+1”. Dupa ce a
participat la cursurile de
Instruire, antreprenorul, cu
mult entuziasm i incredere

in propriile forte, gsi-a
modificat ideea de afacere, gestionand in prezent o intreprindere
de producere a peletilor, care a devenit, in scurt timp, lider pe
piata autohtona.

Peletii sunt combustibili solizi, cu continut scazut de umiditate,
obtinuti din deseurile lemnoase ramase dupa prelucrare




(rumegus, aschii de lemn sau chiar scoarta de copac), deseuri care
sunt maruntite, uscate si apoi brichetate cu ajutorul unei prese
speciale.

In ultima perioada, a crescut cererea pentru acest tip de produse,
nu doar la nivel industrial, dar si in randul persoanelor fizice,
multe familii instaland si
utilizand sisteme de
incalzire pe baza de peleti
si brichete. Peletii
inlocuiesc perfect lemnul de
foc obisnuit si pot fi folosite
in aceleasi scopuri ca si
acesta, adicd 1In centrale

termice pe lemne, In sobe

pe lemne, in sobe de
teracota sau in semineuri.

Cateva dintre avantajele incalzirii cu peleti sunt pretul scazut,
eficienta sporita, Intretinerea confortabild, economisirea de
spatiu si, nu in ultimul rand, protejarea mediului.

Antreprenorul a procurat linia tehnologica de producere a
peletilor din biomasa in valoare totala de 500 mii lei, iar din
cadrul Programului ,PARE 1+1” i-au fost restituiti 200 mii lei.
Pentru viitor, intreprinderea planificd sd-si extindd capacitatea
de producere, achizitionand un mijloc de transport necesar
pentru transportarea peletilor si alte utilaje suplimentare de
producere.

E-mail: arinalb@mail.md




Fabrica de biscuiti
»WMAMBO”

Iurie Ursu este un antreprenor ingenios, optimist gi
perseverent.

Pe parcursul a 6 ani a muncit in tara in cadrul unor companii
private, care l-au ajutat sa-si dezvolte cunostintele tehnologice in
domeniul fabricarii produselor alimentare.

Examinand piata interna de consum cat si standardele
internationale de calitate a produselor de patiserie, la cei 28 de
ani Iurie gi-a initiat propria afacere in domeniul industriei
alimentare.

Utilizand tehnologii traditionale si materie prima autohtona,
antreprenorul produce si comercializeaza un asortiment bogat de
biscuiti si zefir.

Fiind fiul lucratorului
migrant in Italia — Ursu
Elena, Iurie a investit in
afacere resursele
provenite din remitente,
transmise acasa de catre
mama sa.

Fiind eligibil la
»Programul-pilot de Atragere a Remitentelor in Economie
PARE 1+1” antreprenorul s-a inregistrat si a participat la
cursurile de instruire, in cadrul a 10 zile reusind sa elaboreze un
plan de afaceri realist, sa se documenteze cu privire la legislatia
nationald, cerintele existente, programele derulate, sa
stabileasca relatii de parteneriat cu alti antreprenori.




Avand o afacere cu perspectiva, ideea de producere a biscuitilor,
zefirului gi napolitanelor a fost acceptata spre co-finantare in
cadrul Programului-pilot, intreprinzatorul achizitionand utilaje,
aparate, echipamente si
materiale necesare
procesului de producere a
patiseriilor.

In acelagi timp, este de
evidentiat ca, fiind
informat, antreprenorul a
beneficiat de un alt

program de stat de
sustinere a antreprenoriatului - PNAET, in cadrul ciruia tinerii
pot obtine resurse creditare pana la 300 mii lei, cu o portiune de
grant de 40%.

Drept rezultat al participarii in cadrul Programelor Nationale,
antreprenorul este mereu informat, consultat si invitat la mese
rotunde, conferinte, intruniri.

Fiind inzestrat cu abilitati antreprenoriale, Turie incearca sa se
conformeze necesitatilor populatiei, punand accent pe principiul
wprodus calitativ la pret accesibil”, ceea ce ofera afacerili un
avantaj competitiv pe piata.




Sera de flori
»CRIZANTEME”

Victor Frinea este un tanar ingenios, creativ si bine
determinat.

In pofida faptului ca a facut studii superioare si a muncit in
domeniul managementului in constructii si proiectarilor
tehnologice, dragostea fata de flori care i-a fost nutrita inca din
copilarie de catre mama acestuia a prevalat fata de orice diploma
s1 realizari pe plan profesional.

Analizand piata interna a
florilor, Victor a constatat
ca crizantema este
importatd din Olanda, iar
in Moldova este cultivata
doar sporadic, in cantitati
mici. Astfel, Victor a decis
sa-si lanseze propria
afacere de crestere a

crizantemelor in sera,
sperand, totodata, S-0
intoarca acasa pe mama care munceste in Italia.

In anul 2008 antreprenorul a procurat un teren de 1,5 hectare pe
care a fost infiintat primul complex de sere cu suprafata de 1200
m.p., construit dupa tehnologii moderne.

O deosebita importanta se acorda dezvoltarii afacerii in contextul
satisfacerii cererii interne, diminuand, astfel, importul de flori.

Victor a urmat cursurile de instruire antreprenoriala in cadrul
»Programul-pilot de Atragere a Remitentelor in Economie




PARE 1+1”, care i-au imbunatatit cunostintele in domeniu si 1-
au ajutat sa intocmeasca un proiect investitional cu scopul
extinderii suprafetelor de sera, avand in vedere conditiile
specifice, cadrul natural si social-economic existent.

Concomitent, cu  suportul
,PARE 1+1”7 au fost
achizitionate accesorii necesare
complexului de sere cu
suprafata de 3200 m.p. si un
sistem de irigare prin picurare.

De asemenea, fiind ambitios si

perseverent, antreprenorul a

solicitat un credit investitional
in cadrul PNAET cu scopul extinderii activitatii sale destinat
pentru procurarea a 4000 m.p. de module de sera necesare
pentru cultivarea crizantemelor.

In acelasi timp, mentiondm ca imprumutul sus-mentionat a fost
obtinut cu asigurarea financiara din cadrul Fondului de Stat
de Garantare a Creditelor, gestionat de ODIMM.

La moment, intreprinderea este dotatd cu toate utilajele
necesare si desfasoara cu succes activitatea propriu-zisa, bazata
pe cresterea In regim intensiv a 15 specii de crizanteme si
comercializarea angro pe intreg teritoriul Republicii Moldova.




Scoala auto
»wSTART”

Denis Turcanu este un tanar modern, ambitios si responsabil,
orientat spre rezultate pozitive.

Fiind un perfectionist, mereu in cautare de idei inovative si noi
experiente, Denis a plecat in SUA, unde, pe parcursul a 5 ani a
muncit in cadrul mai multor companii transnationale. in pofida
faptului ca tara de destinatie 11 oferea un salariu mare si
oportunitati diverse, Denis a optat pentru intoarcerea la bastina.
Or, dupa parerea tanarului, fiecare este fauritorul propriului
destin, 1ar viitorul lui Denis este acasa.

Revenind in tara a studiat
necesitatile pietei interne,
continuand, totodata,
perfectionarea  abilitatilor
in domeniul managerial. Pe
parcursul anilor 2009-2010,
Denis gi-a  imbunatatit

pregatirea profesionald iIn

domeniul  securitatii = si
sanatatii in munca a conducatorilor unitatilor economice si a
frecventat cursurile de psihopedagogie pentru managerii
institutiilor de invatamant.

In aprilie 2009, hotarat, Denis Turcanu a initiat propria afacere
in domeniul prestarii serviciilor de instruire calificatd a viitorilor
conducatori de autovehicule, in cadrul cariea a creat 6 noi locuri
de munca.




wPrestarea serviciilor in domeniul instruirii auto este o afacere
profitabild, cu o crestere constanta a solicitdrilor si cu un grad de
risc scazut. Noi venim cu un plan de dezvoltare bine organizat,
solutii si activitdii care ar
satisface st cele mai
sofisticate cerinte din acest
domeniu,” mentioneaza
Denis Turcanu.

Este de mentionat faptul ca,
Denis muncind peste

hotarele tarii a acumulat
resurse financiare proprii, care au fost economisite si, la
momentul potrivit, investite in crearea propriei intreprinderi.
Fiind eligibil la ,Programul-pilot de Atragere a
Remitentelor in Economie PARE 1+1” Denis Turcanu,
fondatorul si administratorul SRL , Concept-Auto”, a beneficiat
de finantare nerambursabild in marime de 200 mii lei. destinate
procurarii bunurilor si echipamentelor moderne necesare
desfagurarii activitatii de instruire auto.

Initiativa de participare in cadrul Programului ,PARE 1+1” si
beneficierea de Grant in cuantum de 47% din valoarea totala a
proiectului investitional, a permis antreprenorului sa-si extinda
afacerea gi sa atraga in economia nationala investitii in valoare
cumulativa de peste 430 mii lei. Astfel, fiecare leu acordat din
cadrul Programului a contribuit la atragerea investitiilor in
economie in valoare de cca 3 lei.

www.scoala-auto.md / www.vreaupermis.md




Cabinet de Masaj
~SANATATE”

Istoria Marinei Caminschi pare a fi una obignuita, dar
perseverenta si dorinta de a reusi in viata au condus-o pe calea
succesului.

A facut studii de
contabilitate, dar lipsa unui
loc de munca care si 11 ofere
un salariu decent a impus-o
sa lucreze pe cont propriu,
in calitate de comerciant, la
,,Calea Basarabiei”.

Dupa o perioada de 8 ani in
care arsita, ploaia si frigul au fost parte din viata ei cotidiana,
dna Marina a decis sa plece in Belgia, care promitea a fi o tara in
care munca va fi rasplatitd la adevarata ei valoare. A lucrat
printre straini, in calitate de bona a 2 copilasi, in conditiile in
care fiica ei de 4 luni a rdmas sa stea la bunici, in Moldova.

Dupa 2 ani de munca in Belgia, dupa ce a adunat o suma care sa
i1 permita sa reinceapa o noua fila a vietii, s-a intors acasa si a
investit economiile in dezvoltarea propriei afaceri.

Astazi, Marina Caminschi este fondatorul unei companii in plina
dezvoltare, ce presteaza servicii de intretinere corporala, precum
masajul. Nefiind specialist in domeniu, a urmat cursuri de masaj
cu aparat electro-terapeutic la Kiev.

Inarmandu-se cu mult curaj si dorinta de a reusi, s-a adresat la
ODIMM, iar colaboratorii au directionat-o la Programul
HPARE 1+1”, Apeland la sustinerea statului, dna Caminschi a
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beneficiat de cursuri de instruire in cadrul ,PARE 1+1”, unde a
primit informatiile si cunostintele de baza necesare unui
antreprenor incepator. Ulterior, ideea de afacere a fost acceptata
de Comitetul de supraveghere al Programului, fiindu-i acordat
un grant in proportie de 50% din marimea investitiei totale, in
suma de 125 mii lei, destinate procurarii echipamentului necesar
derularii activitatii antreprenoriale.

Primul cabinet profesional deschis de antreprenor este dotat cu 6
aparate electro-terapeutice de productie Ceragem, recunoscute pe
plan international pentru actiunile sale benefice asupra
sanatatii, stimuland restabilirea organismului uman in baza
resurselor interne proprii.

Dna Marina se cdlduzeste de moto-ul ,Una dintre cheile
succesului este increderea in propriile puteri”.

Insd antreprenoarea nu
doreste sa se opreasca aici.
Pentru viitor, planurile de
extindere ale doamnei
Caminschi includ

achizitionarea
echipamentului nou pentru
a asigura oferirea celor mai

inovatoare si  moderne
servicil pe piata autohtona, precum i procurarea unui cabinet de
masaj propriu.
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Fabrica de mobila
HINTERVIZSTUDIO”

Fratii Mihai si Vasile Ioncu sunt doi tineri care stiu ca in viata
trebuie sa fii istet, perseverent si instruit. Avand studii
superioare In domeniul dreptului si, respectiv, Arhitectura &
Design, ambii au studiat bine piata locald in ceea ce priveste
oferta de mobilier a producatorilor din regiune si au decis sa-si
lanseze propria afacere in domeniul industriei prelucratoare a
lemnului.

Cunoscand despre
oportunitatile oferite
tinerilor in cadrul

wProgramului
PNAET”, Mihail in
asociere cu fratele siu,
la finele anului 2008 au
solicitat un credit
investitional destinat

pentru procurarea unuil

set Intreg de utilaje de
prelucrare a lemnului si producere a articolelor de mobilier.

Pentru lansarea si dezvoltarea afacerii fondatorii intreprinderii
au utilizat resurse financiare trimise de peste hotare de mama
acestora — Ioncu Lidia, care munceste de 8 ani in Italia.

Analizand criteriile de eligibilitate si oportunitatea propusa de
»Programul-pilot de Atragere a Remitentelor in Economie
PARE 1+1” fondatorii au elaborat un plan de afaceri in scopul
extinderii atelierului de producere. Cu suportul PARE 1+1
antreprenorii au reugit sa-si mareasca incaperea de producere a
mobilel cu o suprafata de 108 m.p., sd procure un utilaj

L
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performant de incleiat cant si sa achizitioneze un camion pentru
transportarea seturilor de mobilier voluminoase.

O parte a proiectului investitional a fost finantat de programele
nationale, insd, dupa cum mentioneaza si tinerili antreprenori
»afacerile sunt o combinatie
intre razboi gi sport”, asa ca
au continuat sa progreseze.

Astfel, la finele anului 2011,
evaluand resursele
acumulate, fratii au decis
accesarea unui credit
bancar, beneficiind de

suportul ,,Fondului de
Stat de Garantare a Creditelor”, care a asigurat in proportie
de 40% imprumutul solicitat, destinat constructiei unui Centru
Comercial necesar expunerii mobilei.

Initiativa de participare in cadrul diverselor Programe de Stat a
permis antreprenorilor sa investeasca in propria afacere cca 1
mil. lei. Astfel, fiecare leu acordat sub form& de granturi a
contribuit la atragerea investitiilor in economie in valoare de 4
lei.

E-mail: ioncu.mihai@gmail.com
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Ambalarea mierii de albini

Cogsneanu Igor este un tanar de 25 de ani, cu ambitili si
perseverenta de invidiat, care a decis sa-si initieze o afacere
proprie cu activitate in domeniul prelucrarii si ambalarii mierii
de albini.

De asemenea, pe tot parcursul perioadei de activitate a
intreprinderii, Igor a fost sprijinit cu resurse financiare si
cunostinte in domeniul apicol, de catre mama sa — Cosneanu
Nina — care lucreaza in Rusia din anul 2003 si pana-n prezent.

In timpul cursului de instruire in antreprenoriat oferit in cadrul
Programului ,PARE 1+1”, Igor a invatat particularitatile
administrarii unei afaceri si a pregitit un business plan bine
chibzuit.

In rezultatul eforturilor
depuse, a primit resurse
financiare sub forma de
grant pentru procurarea
partiala a utilajului
necesar la prelucrarea si
ambalarea mierii de albini.

De asemenea, cu aportul
~PARE 1+1” ,

antreprenorul a efectuat lucrari de reparatie si pregatire a
incaperii pentru ca acestea sa corespunda cerintelor tehnico-
sanitare de nivel european.

intreprinderea SRL ,Roxinform” planifica orientarea productiei
apicole spre export in proportie de 50%, avand ca destinatii tarile
UE, Federatia Rusa si Occidentul Mijlociu.

e
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intreprinderea implementeaza idei inovative si se bazeaza pe
aspectul creativ al unei afaceri. In acest context, este de
mentionat ca SRL
,Roxinform” a optat
pentru ambalaje ecologic
pure, usor utilizabile,
indicand pe eticheta
modalitatile si dozajele
de utilizare, astfel
asigurand unicitatea

produselor si o cerere

inaltda atat din partea
clientelei corporative, cat

si de la clienti individuali.

Tanarul a efectuat investitii in valoare cumulativa de cca 600 mii
lei, iar fiecare leu acordat din cadrul Programului ,PARE 1+1” a
contribuit la atragerea investitiilor in economie in valoare de cca
2,6lei.
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Ferma agro-zootehnica
»GNATIUC”

SRL ,Total-Gnatiuc” a fost inregistrata in vara anului
2008, cu sediul in r. Glodeni, s. Fundurii-Vechi, 1la
initiativa doamnei Lidia Gnatiuc. Fondatorul, care detine
o experienta bogata in domeniul agricol, a dorit sa-si aplice
cunostintele si abilitatile in dezvoltarea propriei afaceri.

Dna Lidia a frecventat cursurile de instruire specializate si
cele manageriale in cadrul diverselor proiecte si programe,
precum ,Scoala fermierului pentru agricultura durabild”,
SMEDRA etc. care au ajutat-o la planificarea si gestionarea
eficienta a afacerii.

Pentru lansarea s1
dezvoltarea afacerii
fondatorul intreprinderii a
utilizat resurse financiare
trimise de peste hotare de
fiul acestuia— Fala Sergiu.

Intreprinderea prelucreaza

27 ha de teren agricol
arendat si detine o ferma de bovine, care ofera posibilitatea
sa comercializeze lapte s1 carne pe parcursul anului.

La moment, intreprinderea activeaza in mai multe ramuri
ale economiei, precum fitotehnia — cresterea si cultivarea
furajelor (porumb, orz, mazare, lucerna), zootehnia — ferma
de crestere a bovinelor si comertul, antreprenorul detinand
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in proprietate 3 magazine si un abator de procesare a
carnii.

Intru dezvoltarea afacerii si
sporirea rentabilitatii,
antreprenorul a decis sa
participe la Programul
LPARE 1+1”. In acest scop,
a fost elaborat un proiect
investitional de consolidare

a capacitatilor tehnice a

gospodariel prin procurarea

utilajelor agricole, precum: plug cu discuri, cositoare,
incarcator universal, semanatoare si tractor Belarus in
valoare cumulativd de 491 mii lei, 200 mii lei fiind
acoperite din resurse de grant ,PARE 1+1”.

Achizitia noilor utilaje moderne va permite efectuarea in
timp optimal a lucrarilor agricole, va spori volumul
productiei si va influenta calitatea produselor agricole.

La moment in cadrul intreprinderii sunt angajate 15
persoane, care prin dedicatia sa sporesc productivitatea
muncii.

Pentru viitor este planificata extinderea pietelor de
desfacere, marirea numarului de culturi furajere cultivate
s1 extinderea retelei proprii de magazine.
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Centrul Medical
»PRO DIAGNOSTIC”

Adrian Duca este un tanar care si-a facut studiile in drept si a
muncit timp de 5 ani in domeniul parteneriatului public privat,
administratiel publice si dezvoltarii regionale, in Republica
Moldova.

La cei 29 ani, Adrian stie ca vrea sa traiasca in Moldova,
impreuna cu familia sa, sotia si fiica, s1 sd nu urmeze calea
parintilor si a celorlalte rude, plecati la munca in Italia de peste
10 ani.

Cu suportul financiar
transmis de peste hotare,
participand la Programul-
pilot de Atragere a
Remitentelor in Economie
PARE 1+1”, Adrian a decis,
urmare unor Indelungate

studil si cercetari, sa creeze
in r. Ungheni un -cabinet
ecografic (ultrasonografic) care sa contribuie la imbunatatirea

conditiillor de deservire medicald, dezvoltarea asistentei
specializate in domeniul ultrasonografiei si a diagnostificarii
operative.

Centrul medical este amplasat intr-un local arendat, in centrul
or. Ungheni si oferda servicii de investigatii imunologice, iar
rezultatele sunt eliberate timp de 2-5 ore, ceea ce este inalt
apreciat de clienti si medici.
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Activitatea atat a Laboratorului cat si a Cabinetului ecografic
contribuie la sporirea natalitatii prin depistarea operativa a unui
spectru larg de maladii.

Adrian a frecventat cursurile de instruire antreprenoriald in
cadrul PARE 1+1, care l-au ajutat la planificarea si gestionarea
eficienta a afacerii. Participarea la
Program i-a permis tanarului sa-si
sporeasca nivelul culturii
antreprenoriale, sS4  cunoasca
despre  diversele surse de
informare si  dezvoltare, sa
modernizeze baza tehnico-
materiala necesara pentru
functionarea centrului medical —
procurarea unui aparat

ultrasonografic modern, stat-fax,
termostat etc.

LYAparatajul modern al ,,Pro Diagnostic” constituie un punct forte
st reda aspectul inovativ al afacerii in domeniul prestdrii
servicitlor medicale specializate” mentioneaza Adrian.

Inregistrand un succes rapid, antreprenorul a decis extinderea
afacerii, procurand in acest scop un teren in or. Ungheni si
initiind constructia propriului cabinet de diagnostic medical.

Adrian este adeptul zicalei ,Cel rapid il bate pe cel lent” si
depune toate eforturile ca afacerea initiata din banii parintilor si
ai statului sa fie prospera si sa aduca atat satisfactii personale,
cat si beneficii societatii.
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Proiectul
wOAPE - MODERN”

Nicolae Scarlupin este un tanar antreprenor care a reusit sa
calatoreascad si sd munceasca peste hotarele tarii, capatand
experienta de lucru in domeniul constructiilor.

Intors in tara a decis sa-si lanseze propria afacere, impreuna cu
sustinerea financiara a tatalui, care munceste de 11 ani in Italia.

Urmare cercetarii pietii locale, Nicolae a implementat un proiect
investitional, care are drept scop turnarea sapelor semiuscate si
1zolarea termo-acustica inainte de sapare.

Activand in acest domeniu si in
Marea Britanie, antreprenorul
are ca obiectiv  principal
inlocuirea  sapei  traditionale
umede, care nu corespunde
normelor g1 cerintelor standarde,
cu sape semiuscate turnate
automatizat.

,Clientii sunt incd putin informati
despre  tehnologia  noud  si
avantajele ei. Una din sarcinile
noastre este s demonstram
diferenta de calitate, eficacitate, economie in resursele materiale,
umane si timp” mentioneaza Nicolae.
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Studiind criteriile de eligibilitate si oportunitatile oferite de
~Programul-pilot de Atragere a Remitentelor in Economie
PARE 1+1” Nicolae a frecventat cursurile de instruire
antreprenoriala.

Initiativa de participare in
cadrul Programului ,PARE
1+1” i-a permis
antreprenorului sa
beneficieze de Grant in
cuantum de 40% din
valoarea totala a proiectului

Iinvestitional.

Cu suportul Programului antreprenorul a achizitionat utilaje/
echipamente moderne de marca Brinkmann Extrichboy si un
camion necesar pentru transportarea pompei la destinatie.

Nicolae, fondatorul unei afaceri de succes, a reusit si-si extinda
activitatea, efectuand investitii in valoare cumulativa de peste
500 mii lei.

Astfel, fiecare leu acordat din cadrul Programului ,PARE 1+1” a

contribuit la atragerea investitiilor in economie in valoare de cca
3 lei.
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Service Auto
“NORDIC”

Istoria lui Victor Corobca din Orhei este una neobignuita.

In ciutarea unui viitor mai bun a plecat in Italia, unde a lucrat
mai bine 9 ani. A trecut prin tot ce inseamna viata si munca
printre si pentru straini. Nu avea experienta, dar cu
perseverenta si rabdare a devenit un mester dibaci in domeniul
producerii articolelor din sticla. Dorul de casa si dorinta de a
munci pentru propria persoand, l-au readus pe Victor acasa,
unde a decis sa investeasca resursele acumulate intr-o sursa
constanta de venit.

A procurat un teren

T situat in centrul unei
SERVICE AUTO "NORDIC".VULCANIZAf)"

SCHIMB (1 1 zone locativ-industriale si

a initiat constructia unui

centru de deservire auto

si mini-spalatorie

echipata cu utilaje/

tehnologii moderne.

Antreprenorul a sesizat

ca piata transporturilor
auto in Republica Moldova este in crestere si in urmatorii ani se
va mentine aceasta tendintda. Gama de servicii oferita de
antreprenor este destinata tuturor detinatorilor auto, care doresc
sa dispuna de autovehicule sigure si confortabile intr-un timp cat
mai scurt, la un pret accesibil.

Astazi Victor Corobca este un antreprenor dibaci, iscusit si
ambitios.
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Cursurile de Instruire antreprenoriala din  cadrul
»Programului-pilot de Atragere a Remitentelor in
Economie PARE 1+1” l-au ajutat si planifice dezvoltarea
afacerii  pentru o
perioada de 5 ani, sa
ia cunostinta cu
oportunitatile de
dezvoltare din R.
Moldova, 1-au dat
incredere s1 l-au
provocat sa
investeasca eficient.

Cu suportul financiar
al ,PARE 1+1” antreprenorul a procurat materiale de constructie
necesare pentru finisarea si darea in exploatare a obiectului si a
achizitionat utilajele de testare tehnica si balansare / vulcanizare
a autovehiculelor.

Astfel, fiecare leu acordat din cadrul Programului a contribuit la
atragerea investitiilor in economie in valoare de 3 lei.
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Ferma de bovine
»wSECIPROD”

Tot timpul este placut sa citesti povesti adevarate, sa te
inspiri din viata unor personaje interesante si sa afli
lucrurile importante pe care le-au intreprins pentru a intra
in zona succesului.

Una din aceste istorii este a tanarului Stefan Papuc - fost
lucrator migrant in Rusia, care a avut curajul sa se
intoarca acasa si in 2008 sa inceapa activitatea in industria
alimentara.

Afacerea sa a inceput cu
procurarea unei ferme de
bovine din satul Puhoi,
raionul Ialoveni s1
arendarea a 200 de
hectare de teren arabil.

Avand nevoie de o

investitie mai consistenta,
mama sa, Vidru Nina, care lucreaza si in prezent in Rusia
din 2005, a incercat sa 11 ofere sprijinul material de care
avea nevoie.

Astfel, domnul Papuc a avut indrazneala si perseverenta
pentru a aplica la Programul ,PARE 1+1”. A frecventat
cursurile, care 1-au oferit un mail mare entuziasm ;1 un
bagaj de cunostinte utile pentru viitorul sau antreprenorial.
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Pana la efectuarea investitiei in cadrul Programului,
S.R.L. ,Seciprod” detinea 29 de vaci mulgatoare, 19 junci in
stare de gestatie si 29 de vitele de rasa ,Baltata cu negru”,
de la care se produceau lunar cate 11.500 litri1 de lapte,
comercializate in stare proaspata uneia din cele mai mari
companii de producere a lactatelor.

Pentru minimizarea
costurilor de productie si
cresterea productivitatii,
domnul Stefan a
procurat utilajul pentru
producerea nutretului in
valoare totala de 525.000
lei, 1ar din cadrul
Programului ,PARE
1+1” i-au fost restituiti 200 de mii lei.

S.R.L. ,Seciprod” nu se opreste aici, avand scopul de a
procura 165 de junci de rasa ,,Holsteinfriz” din Olanda, iar
in urmatorii ani de activitate planifica sa detina 190 de vite
cu vanzari de 3.800.000 lei.

Organizatia pentru Dezvoltarea Sectorului
fntreprinderilor Mici si Mijlocii 1i va fi alaturi si in
continuare pentru ca aceasta afacere sa se dezvolte, sa fie
profitabila, sa creeze noi locuri de munca si sa ramana un
exemplu demn de urmat.
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Fructe si legume proaspete de la
”SAVA ELENA”

GT ”Sava Elena Fiodor” este o intreprindere nou-creata,
inregistrata in februarie 2011 de catre unicul fondator Dna
Elena Sava.

In realitate, aceasta este o afacere de familie, in cadrul
carela sunt implicati ambii feciori ai Dnei Sava.

Anatol, fiul cel mai mare, gestioneaza activitatea
intreprinderii din satul de bastina, iar mezinul Vasile
munceste in Italia si transmite regulat mijloace financiare
pentru dezvoltarea afacerii.

La moment, antreprenorul dispune de plantatii de prun,
vita-de-vie g1 varza.

In baza experientel
acumulate, familia Sava a
decis sa implementeze un
proiect investitional
orientat spre dezvoltarea
lantului valoric al
intreprinderii.

Astfel, investitia a constat
in asamblarea unui frigider modern in satul Dragusenii-
Noi, raionul Hincesti, cu capacitatea de 100 tone.
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Contributia din resursele Programului ,PARE 1+1” la
implementarea investitiei a constituit cca. 35%, restul
sumeil fiind asigurata din contul resurselor proprii din
remitente.

Frigiderul e constituit din 2 camere frigorifice separate, a
cate 50 tone fiecare, ceea
ce permite manipularea
productiel si aplicarea
diferitor regimuri de
pastrare pentru diferite
produse.

Implementarea

proiectului investitional
i-a permis gospodariei sa comercializeze productia agricola
proprie la preturi mai avantajoase datorita calitatii sporite
s1 a cereril in crestere pe pilata interna la consumul
fructelor/legumelor in stare proaspata.

Totodata, in scopul majorarii veniturilor anuale, gospodaria
produce si comercializeaza ladite din lemn pentru pastrarea
culturilor agricole. Concomitent, antreprenorul si-a
diversificat activitatea prin procurarea unui utilaj de
uscare a prunelor, care 1i asigura venituri constante pe
parcursul intregului an.
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intreprinderea de cleanning

»ARTA CURATENIEI”

Asemeni multor tineri, Ion Lapteanu si-a incercat norocul in
strainatate. Insi, fiind o persoana ambitioasa, nu s-a multumit
s munceasca pentru alti angajatori, ci si-a dorit sa fie stapanul
propriului destin.

Cu banii castigati in Italia, unde a lucrat timp de 10 ani, Ion s-a
lansat intr-o afacere de prestare a serviciilor de curatenie in case
s1 oficii.

In acest scop, s-a inregistrat si a
participat la cursurile de instruire
din cadrul Programului ,PARE
1+1”, pentru ca mail tarziu sa
beneficieze de un grant in valoare
de 200 mii lei.

La momentul initierii afacerii, in
aprilie 2011, scopul intreprinderii
SRL , Arta Curateniei”’ reprezenta

prestarea serviciilor de cleanning
pentru locuinte si birouri. Atunci,
in cadrul intreprinderii erau
angajate 8 persoane.

Prin intermediul Programului ,PARE 1+1” au fost procurate
utilaje, echipamente noi si moderne, ceea ce i-a permis
antreprenorului sa-si diversifice spectrul de servicii oferite.
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Odata cu largirea clientelei si a numarului de angajati,
intreprinderea planifica introducerea unor noi tipuri de servicii
specializate: ,,Garderoba voastra” si,,Casa saindtoasa’.

Avantajele care i
determina pe clienti sa
apeleze de fiecare data

la serviciile
intreprinderii sunt
calitatea acestora,

operativitatea lucrarilor
si  preturile competitive. Aceste elemente au permis ca
intreprinderea sa—si mareasca cota pe piata serviciilor de
cleanning si sa castige clienti corporativi majori, precum reteaua
de magazine "Fourchette” si reteaua BC MAIB.

Astazi, in urma realizarii  proiectului investitional,
intreprinderea ,Arta Curateniel” are un Impact semnificativ
pentru societatea noastra, creand 125 de locuri de munca noi,
fiind, totodata, implementate ideile creative si inovative.

www.artacurateniei.md
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Inovatorul agricol
“VAIPAN”

O poveste de succes in afaceri poate fi o sursa de inspiratie
pentru cei care doresc sa devina antreprenori.

Un exemplu demn de urmat este G.T. ,Vaipan Liubomir Ivan-
Cainari” inregistrata in 2007 de catre tanarul antreprenor
Vaipan Violoncel.

Domnul Vaipan munceste in Spania inca din 2004, iar cu banii
castigatl nu si-a procurat casa sau masind, ci 1-a investit in
intreprinderea sa, care intre timp a devenit o afacere de succes.

In proprietatea gospodariei pe langa utilaje agricole, se afla 22
ha de teren arabil si aproximativ, 12 ha de vita de vie (soi de
masa).

Avand dorinta de a spori
rentabilitatea, de a creste
productivitatea si

competitivitatea
intreprinderii, tanarul a decis
sa extinda parcul de utilaje
agricole. Analizand piata si

resursele pe care le detinea,
antreprenorul a realizat cd economiile sale sunt insuficiente
pentru achizitiile prognozate.

Astfel, avand toate actele necesare, s-a adresat la ODIMM
pentru a se inregistra la Programul ,PARE 1+1”. Cursurile de
instruire antreprenoriala l-au ajutat sa analizeze pozitia pe piata
a gospodariei pe care o conduce, sa-si 1mbunatateasca
cunostintele privind gestionarea eficienta a afacerii, sa elaboreze

e
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un plan de afaceri. Apoi, a urmat investitia in valoare
cumulativa ce depasea 700 mii lei. Cu ajutorului Grantului
,PARE 1+1” si mijloacelor proprii, domnul Vaipan a procurat
utilaje performante si inovatoare.

Vita-de-vie pe care o detine este foarte bogata in corzi, care pana
in prezent erau colectate manual, fara a fi maruntite, dar
pastrate, uneori, pana la procesul de putrefactie, iar de obicei —
arse.

Tocatorul procurat prin Programul PARE 1+1 marunteste corzile
si le aduna in bunker, reducand cu 80% munca necesara si
scazand astfel costurile. Drept urmare, gospodaria devine mai
atractiva ca partener de afaceri, oferind preturi mai atractive,
calitate inalta si acoperirea unei cote mai mari pe piata locala.

G.T. “Vaipan Liubomir Ivan-Cainari” planifica pana in anul 2013
sa dubleze profitul, sa diversifice produsele, sa protejeze mediul
inconjurator. Organizatia pentru Dezvoltarea Sectorului IMM se
mandreste ca a contribuit la extinderea activitatii acestei
gospodarii si 11 va oferi si in continuare sprijinul necesar pentru o
crestere durabila a intreprinderii.

E-mail: vaipan liubomir@yahoo.com
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Furaj combinat de la
LRATILEAN-PLUS”

IMM din Moldova le este greu, uneori, sa tina pasul cu inovatiile
din tarile dezvoltate. Motivul este lipsa tehnologiilor, know-how-
ului managerial sau cunostintelor si informatiilor in domeniu.

Dar aceasta nu il vizeaza pe Raileanu Victor — un antreprenor
iscusit, care aplica in afacerea sau creativitatea si inovatia. Fiind
fondatorul S.C. ,Railean-Plus” S.R.L., domnul Victor considera
inovatia un aspect care necesita atentie sporitd din partea
tuturor IMM-urilor, or acesta este un factor determinant al
succesului.

Intreprinderea domnului Raileanu desfagoara activitate inca din
anul 2006 in domeniul producerii si comercializarii soiei toastate,
destinate alimentarii pasarilor.

Sotia sa, Aliona a plecat la munca in Italia in anul 2003 si a
incercat sa-gi ajute sotul si sa-i ofere tot sprijinul sau, atat
financiar, cat si moral.

El, la randul siu, era motivat sa dezvolte o afacere de succes,
eficienta s1 competitiva, or, familia lui traia separat deja de 7
ani, iar copilul lor crestea fard de mama.

O sansa pentru ei a fost Programul-pilot ,PARE 1+1”, care a
convins-o pe Aliona sa se intoarca acasa.

Dupa ce a urmat cursurile de instruire antreprenoriala si a
elaborat planul de afaceri, cu hotarare si curaj au efectuat
investitia in valoare de peste 450000 lei, 200000 lei reprezentand
valoarea grantului nerambursabil.
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Investitia a constat din procurarea si instalarea granulatorului
CLM 304, care a automatizat procesul de producere a furajului
combinat.

Cu ajutorul acestui utilaj
poate fi obtinuta toastarea
cerealelor, tratarea termica a
soiel sau granularea furajului
combinat.

Aceasta tehnologie este cu
succes implementata in tarile

din Europa si SUA, iar acum

s11in Moldova.

Producerea furajului combinat toastat este un produs nou pe
teritoriul R. Moldova.

Aceasta si lipsa pe piata interna a unui produs ecologic de
calitate superioara, face ca intreprinderea sa aibd un succes
garantat.

Totodata, tinem sa evidentiem ca anul 2011 pentru familia
Raileanu a fost de succes nu doar din punctul de vedere al
dezvoltarii si extinderii intreprinderii.

Ei s-au imbogatit cu un nou membru al familiei, iar societatea
moldoveneasca a obtinut un nou cetatean.

Echipa ODIMM felicita familia Raileanu si 11 asigura de
sustinere neconditionata.

Or, numai ,,Jmpreunda vom reusi sa cream viitorul acasa!”
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